Le CREDIT MUTUEL DU CENTRE

recrute plusieurs

Vos missions seront de développer et de gérer un portefeuille de clients Professionnels Agricoles en assurant

la vente des produits et services bancassurances du Crédit Mutuel adaptés a leurs besoins personnels et profes-
sionnels. Vous fidéliserez votre clientéle existante et rechercherez de fagon trés active de nouveaux clients
par la prospection et la recommandation. Vous étudierez également leurs besoins de financement et en assurerez
le suivi des risques.

De formation supérieure (bac +2 minimum) vous justifiez d’une expérience réussie dans la fonction commerciale
aupres d’une clientéle de Professionnels Agricoles, vous maitrisez I’analyse financiére et vous possédez de bonnes
aptitudes en négociation commerciale et un réel esprit de conquéte.

Nous vous offrons une solide formation a nos méthodes de vente ainsi qu’a notre gamme compléte de produits
Bancassurance et un parcours professionnel avec de réelles opportunités d’évolution.

Merci d’adresser votre dossier de candidature
(lettre de motivation + CV) par courrier ou par mail a :



